Together, we light
up the future.

Instrument Systems setzt mit hochprézisen Array-Spektrometern, Farbmesskameras sowie anspruchsvollen System- und Softwareldsungen weltweit
Mafstébe in der Lichtmesstechnik. Internationale Hersteller von LED-Leuchten, Displaytechnik und Automobilzubeh6r sowie alle wichtigen Priflabore und
Forschungsinstitute zéhlen zu unseren Kunden. Mit rund 190 Mitarbeitern entwickeln und fertigen wir Gerate von hochster Qualitdt an den Standorten

Miinchen und Berlin. Als Tochterunternehmen von Konica Minolta profitieren wir dabei von einem starken und globalen Netzwerk.

Fur unser internationales Team in Miinchen suchen wir Sie als

Head of Key Account Management (m/w/d)

lhre Aufgaben:

>> Disziplinarische und fachliche Leitung des Key Account Management
Teams im Vertrieb

>> Entwicklung und Umsetzung einer Strategie fiir das Key Account
Management Team auf Basis der Unternehmensziele

>> Erstellung und kontinuierliche Aktualisierung von Umsatzprognosen und
Umsatzdaten fiir eine zuverlassige Planung und Entscheidungsfindung

>> Verantwortung fir die Betreuung und Weiterentwicklung renommierter
internationaler Key Accounts im Bereich Consumer Electronics

>> Ganzheitliches technisches Vertriebsprojektmanagement, einschlieRlich
kommerzieller und logistischer Prozesse fur Kundenauftrage

>> Unterstiitzung kundenspezifischer Entwicklungen und aktive Gestaltung
technologieorientierter Kooperationen mit dem Kunden

> Verantwortung fur alle Schnittstellen zwischen dem Kunden und
unseren internen Abteilungen fiir Entwicklung, Anwendung, Service und
Auftragsabwicklung

> Aufbau und Pflege eines  personlichen  Netzwerks
Schlusselpersonen des Kunden und regionalen Partnern

mit

Als innovationsstarkes Technologieunternehmen bauen wir auf das Engagement, die Qualifikation und die Kreativitdt unser Mitarbeiterinnen und

lhre Voraussetzungen:

>> Abschluss in Ingenieurwesen, Physik, Optik oder einem verwandten
technisch-naturwissenschaftlichen Bereich

>> Fundierte Erfahrung im globalen technischen Vertrieb, vorzugsweise
als Key Account Manager in einem Entwicklungs-
Fertigungsunternehmen

>> Erfahrung in der Mitarbeiterfiilhrung und Teamentwicklung ist von
Vortell

>> Strategisches ~ Gespiir  fir ~ Geschéftschancen  sowie
technologische Machbarkeit und Rentabilitat von Kundenprojekten

>> Technisches Verstandnis in der Optik und Kenntnisse tber kamera-
und spektrometerbasierte Anwendungen in der Consumer Electronics
Industrie

> Ausgezeichnete Kommunikations- und Sozialkompetenz zum Aufbau
von Kundenbeziehungen und internen Netzwerken

>> FlieRende Sprachkenntnisse in Deutsch und Englisch

> Bereitschaft zu internationalen Reisen und Flexibilitat bei
Anpassung der Kommunikation an Zeitzonen der Kunden

und

die
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Mitarbeiter. Sie Ubernehmen gerne Verantwortung fur Ihren Aufgabenbereich und méchten sich in herausfordernden Projekten beweisen? Dann freuen wir
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